Stabilnie w gore

Jakie zmiany zauwazyliScie w 2018
roku wsrod klientow firmy?

Dla nas rok 2018 obfitowat w 12 proc.
wzrost obrotéw. Wskaznik byt moz-
liwy do osiggniecie poprzez dyna-
miczne przystosowanie sie naszych
struktur do zmieniajacych sie realiow
rynkowych. Rok 2018 to postepujaca
coraz wigksza segregacja i segmen-
tacja rynku. Tu nalezy rozgraniczyc
porownanie firm pod wzgledem ich
wielkosci, jak i profilu produkcji. Dla
nas zauwazalny byt spadek obrotow
z matymi podmiotami, ktore do tej
pory stanowity liczacy sie potencjat
rynkowy. Wiele z nich z réznych po-
wodoéw zakonczyto dziatalnosc lub
boryka sie z wiekszymi problemami.
Odwrotna sytuacja jest za to w seg-
mencie firm Srednich i duzych. Tutaj
zaobserwowalismy wzrost obrotdw,
wynikajacy z nowych inwestycji, roz-
budowy, zmiany organizacji produkgji
czy zwiekszenia zatrudnienia. Mimo
wszystko branza poligraficzna trzyma
sie nad wyraz dobrze.

Jakimi maszynami sg szczegolnie za-
interesowani? Konfiguracje, dodatko-
we lakierowanie, itd.

Przy tak bardzo duzej konkurencji na
rynku, klienci kupuja maszyny o duzym
stopniu automatyzacji. By¢ moze po-
wodem tego typu podejscia jest brak
pracownikow, ktory jest wyraznie wi-
doczny, ale takze maksymalne wyko-
rzystanie mozliwosci danej maszyny.
Przy czym najwazniejsze tematy w au-
tomatyzacji procesow to krotki czas
przygotowania maszyny drukujacej do
realizacji kolejnego zlecenia, minimali-
zacji odpaddw i oczywiscie kontroli po-
prawnosci drukowania. Idealnie, gdyby
wszystkie rozwigzania byty zawarte
w jednym in-line z minimalizacjg lub
jak kto woli ograniczeniem ingerencji
operatora.

90 proc. zapytan dotyczyto technologii
z wykorzystaniem nowych metod su-
szenia UV jakim jest niskoenergetyczny
system H-UV lub LED H-UV. To bardzo
dobry sygnat dla nas, ze po kilku latach
informowania rynku o mozliwosciach,
jakie daja wymienione technologie,
klienci zauwazajg ich zalety zastoso-
wania. By moze iloS¢ instalacji i to, ze
dotychczasowi uzytkownicy dzielg sie
swoimi pozytywnymi doSwiadczeniami
jest takim matym przyczynkiem wzro-
stu zainteresowania.

Waznym elementem, o ktory pytali
klienci, byta mozliwos¢ uzyskania kon-
cowego produktu o podwyzszonych
walorach estetycznych, z wykorzy-
staniem lakierowania hybrydowego
czy tez innych metod uszlachetnia-
nia. Wiasciwie, standardem staty sie
konfiguracje maszyn drukujacych
z zespotami lakierujacymi wykorzy-
stujgcymi zaréwno suszenie IR oraz
uv.

Czy decyzje o wyborze konkretnej
maszyny drukujacej sa nadal podyk-
towane dostepem do Srodkow unij-
nych?

Musze przyznag, ze jest to nadal bar-
dzo noény temat dla drukarni. Srod-
ki unijne pozwalaja nie tylko kupic
technologie drukowania, ale rowniez,
a moze przede wszystkim utatwic roz-
woj firm. Nadal do nas trafia bardzo
duzo zapytan zwigzanych z inwesty-
cjami wykorzystujacymi srodki unij-
ne. Jest to na poziomie 60-70 proc.
To mniej wiecej taki procent naszej
sprzedazy maszyn offsetowych, cyfro-
wych i wielkoformatowych, ktére sa fi-
nansowane za pomocg wspomnianych
Srodkdw unijnych.

Jak wygladajg Wasze wyniki sprzeda-
zowe za 2018 rok?

Sprzedaz maszyn offsetowych Komo-
ri na naszym rynku bardzo doktadnie
byta podzielona w stosunku: 50:50
proc.pomiedzy petnym — a potforma-
tem. Sprzedalismy réwniez 2 maszyny
rolowe cyfrowe w technologii inkjet,
drukujace w kolorze z predkoscig 100
m/min, a takze 7 maszyn do druku
wielkoformatowego.

Ktory zakup byt dla Was najwiekszym
zaskoczeniem?

Pomimo tego, ze technologie trady-
cyjne nadal kréluja w drukarniach, dla
nas najwiekszym zaskoczeniem byta
sprzedaz maszyn cyfrowych do druku
ksigzek w niskich naktadach. Widac
bardzo wyrazny trend pokazujacy, ze
niskie wolumeny wymuszajg na dru-
karniach inwestycje w wysokowydajny
kolorowy druk cyfrowy. Zaprezento-
wany przez firme Screen nowej gene-
racji tusz, ktory pozwala drukowac na
papierach offsetowych i powlekanych,
zaowocowat kolejnymi instalacjami.
Potwierdzito sie to, o czym i Panstwo
czesto piszecie na swoich tamach, za-
interesowanie wydajng i wysokoja-
koSciowa ,cyfrg" do druku w kolorze.
Mimo wszystko tego typu inwestycja
nie nalezy do najtanszych.

Jakie rozwigzanie wedtug Was zastu-
guje na szczegblng uwage Waszych
klientow (z Waszej oferty).

Trudno jest mowic o szczegblnym
i wyjatkowym produkcie. Reprezen-
tujemy na rynku polskim Swiatowych
lideréw rozwigzan dla przemystu poli-
graficznego i w ofercie kazdego z nich
zajdziemy wyjatkowe rozwigzanie dla
naszych klientow. W Komori beda to
na przyktad maszyny do druku dwu-
stronnego zaréwno dla prac dzieto-
wych, jak i opakowan bez perfektora.
W tym roku na pewno bedziemy cze-
kac na premiere Impremia NS4O, czyli
cyfrowej maszyny Komori drukujacej
w formacie B1 z predkoscig 6500 ar-
kuszy na godzine. Zastosowano w niej
technologie Landa. W Screenie bedzie
to odnoszaca sukcesy na europejskim

rynku maszyna do druku cyfrowego
etykiet o niskiej migracji, gdzie mozna
ja wykorzystywac do druku opakowan
na zywnosc. Najwiecej zmienia sie
w duzym formacie.

Wydaje sie, ze wszyscy wyraznie ktada
nacisk na Przemyst 4.0, ale takze na
wszystko to, co zwigzane jest z eko-

logia.
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Czy digitalizacja procesow w drukarni
stata sie faktem takze w Polsce?

Zdecydowanie tak. Wrocit do task te-
mat Color Managementu, ktory jakby
troche zniknat z rynku. Skoro dostep do
technologii drukowania utatwity srod-
ki unijne, o ktérych wczesniej wspo-
mniatam, to teraz ta prawdziwa walka
pomiedzy drukarniami odbywa sie na
zupetnie innych poziomach. Konkuren-
cyjnos¢ oparta o jakoSc i terminowos¢
to podstawowe czynniki sukcesu. Za-
uwazamy zaangazowanie wiekszosci

naszych klientow takze w maksymalna
digitalizacje procesow w drukarniach.

W naszej ofercie posiadamy kilka roz-
wigzan dla matych, srednich i duzych
drukarn, i obserwuje bardzo duze zain-
teresowanie tymi produktami. Z drugiej
strony rozwéj technologiczny w doste-
pie zdalnym do systeméw drukuja-
cych, zdalna diagnostyka, czy zbieranie

danych z linii produkcyjnych w dru-
karni tradycyjnej czy cyfrowej, jest juz
standardem. Praktycznie kazda nowa
instalacja maszyn offsetowych daje
mozliwosci implementacji proceséw
cyfrowych w drukarni, bo maszyna,
jako jeden z wielu elementow, jest juz
do tego przygotowana.

Mam nadzieje, ze kolejne miesiace
i lata beda nadal tak bardzo ekscytuja-
ce i innowacyjne dla poligrafii.
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