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Dzi´ki temu na polski rynek trafia ostatni 
z gigantów w bran˝y poligraficznej. Wprawdzie
wczeÊniej firma ta by∏a w naszym kraju repre-
zentowana przez ró˝ne przedsi´biorstwa, jed-
nak nigdy nie wiàza∏o si´ to z oficjalnym przed-
stawicielstwem. Takowe uda∏o si´ uzyskaç do-
piero Reprografowi. W ten sposób Komori staje
si´ kolejnà japoƒskà markà reprezentowanà
przez Reprograf w Polsce, do∏àczajàc do takich
marek, jak Screen, Konica czy Epson. 

Od Screena do Komori
Nieoficjalnie wiadomo, ˝e firma Komori od

d∏u˝szego czasu poszukiwa∏a przedsi´biorstw
zainteresowanych statusem jej przedstawiciela
w Polsce. Pierwsze rozmowy dotyczàce wspó∏-
pracy mi´dzy Komori i Reprografem mia∏y
miejsce na poczàtku tego roku. Na targach Po-
ligrafia w Poznaniu na zaproszenie Reprografu

goÊci∏ prezes Komori
Europe, Toshiyasu
Kubotere. Miesiàc
póêniej dosz∏o do
podpisania oficjalnej
umowy o przedsta-
wicielstwie, jednak
zarzàd Reprografu
zwleka∏ z upublicz-
nieniem tej informa-
cji. ChcieliÊmy, aby
nasza wspó∏praca
sta∏a si´ faktem.
A takim jest pierwsza
maszyna Komori
sprzedana przez nas
na terenie Polski –
mówi Tadeusz Figur-
ski, wiceprezes i dy-
rektor sprzeda˝y
w firmie Reprograf. 
– Instalacja odb´dzie
si´ we wrzeÊniu

w drukarni Geokart z Rzeszowa. Zainstalujemy
tam 4-kolorowà maszyn´ pó∏formatowà Lith-
rone 428, spi´tà w sieç z przygotowalnià opar-
tà na naÊwietlarce do filmów Screena. 

Jolanta Kurowiak, w∏aÊcicielka Reprografu,
podkreÊla, ˝e w kontaktach z Komori bardzo
pomóg∏ fakt reprezentowania w Polsce w∏aÊnie
firmy Screen. Du˝e uznanie zyska∏ zw∏aszcza
tytu∏ najlepszego dystrybutora Screen w Euro-
pie w 2002 roku. Firmy Komori i Screen ÊciÊle
ze sobà wspó∏pracujà, wymieniajà si´ tak˝e in-
formacjami na temat swojej dzia∏alnoÊci w po-
szczególnych regionach Êwiata. Sàdz´, ˝e na-
sza udana wspó∏praca ze Screenem by∏a bar-
dzo istotna dla Komori przy podejmowaniu
ostatecznych decyzji. 

W holenderskim centrum demonstracyjnym
Komori poza kilkoma maszynami drukujàcymi
tej firmy jest te˝ zainstalowana pe∏na linia CtP
Screena – dodaje Tadeusz Figurski. – Dzi´ki te-
mu pierwsi potencjalni klienci z Polski, którzy
mieli okazj´ odwiedziç Komori Europe, mogli
zapoznaç si´ nie tylko z mo˝liwoÊciami ma-
szyn, ale tak˝e z systemami prepress, które
znajdujà si´ w ofercie Reprografu. 

Drugim wa˝nym argumentem przemawia-
jàcym za naszà wspó∏pracà z Komori by∏o
przyjÊcie do firmy Tadeusza Figurskiego –
podkreÊla Jolanta Kurowiak. – Jego doÊwiad-
czenie, znajomoÊç rynku, klientów i wczeÊniej-
sze sukcesy zwiàzane ze sprzeda˝à m.in. ma-
szyn drukujàcych znaczàco wp∏yn´∏y na zain-
teresowanie Reprografu wspó∏pracà z firmà
Komori. 

Znani, ale nieobecni
Komori nale˝y do pi´ciu najwi´kszych na

Êwiecie koncernów produkujàcych sprz´t poli-
graficzny. WÊród dostawców maszyn offseto-
wych firma plasuje si´ na trzecim miejscu – za
Heidelbergiem i MAN Rolandem, ale przed
KBA. Maszyny arkuszowe Komori majà bardzo

Komori 
w reprografie

O tej umowie mówi∏o si´ w bran˝y od kilku miesi´cy. W koƒcu plotki sta∏y si´ faktem 
– Reprograf, który w ciàgu ostatnich dwóch lat zosta∏ dystrybutorem takich marek jak KPG 
czy Screen, podpisa∏ umow´ przedstawicielskà z firmà Komori, jednym z najwi´kszych 
na Êwiecie producentów offsetowych maszyn drukujàcych. 
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wysoki udzia∏ w rynkach takich krajów jak
Wielka Brytania czy Francja. Tymczasem w Eu-
ropie Ârodkowo-Wschodniej a˝ do tego roku
japoƒski gigant nie mia∏ ˝adnego oficjalnego
przedstawicielstwa. W Polsce ostatnia nowa
maszyna Komori zosta∏a zainstalowana w 1994
roku w Pabianickich Zak∏adach Graficznych. Na
kolejnà trzeba by∏o czekaç dziewi´ç lat. 

Sàdz´, ˝e sytuacja taka wynika∏a z pozycji
Komori na rynkach azjatyckim, amerykaƒskim
i zachodnioeuropejskim – mówi Tadeusz Figur-
ski. – Mo˝na wr´cz stwierdziç, ˝e do 2003 ro-
ku rynek na wschód od Niemiec nie le˝a∏
w sferze zainteresowaƒ Komori, mimo ˝e ju˝
wczeÊniej zaistnia∏y tu inne marki japoƒskie,
zarówno w dziedzinie prepress, jak i maszyn
drukujàcych. Jednak zmieniajàca si´ sytuacja
na Êwiecie wymusi∏a pewne decyzje. Stàd mo-
˝e nieco spóênione zainteresowanie Polskà
i innymi krajami naszego regionu.

Tadeusz Figurski podkreÊla, ˝e mimo braku
oficjalnego przedstawicielstwa firma Komori
jest bardzo dobrze znana polskim drukarzom
i nie kojarzy si´ z egzotykà, ale z najwy˝szej
klasy maszynami offsetowymi: Wszyscy odwie-
dzajàcy takie targi jak drupa czy IPEX nie mogli
przeoczyç olbrzymich stoisk japoƒskiego do-
stawcy, bogato wyposa˝onych w ró˝ne maszy-
ny. Dzi´ki temu wprowadzajàc Komori na pol-
ski rynek mamy zadanie ∏atwiejsze ni˝ w przy-
padku marek nieco mniej znanych. Ta nazwa
w pewien sposób broni si´ sama.

Od prepressu 
do maszyn drukujàcych

Od poczàtku swojego istnienia, czyli od
1991 roku, firma Reprograf specjalizowa∏a si´
w zaopatrywaniu drukarƒ w materia∏y poligra-
ficzne, zaÊ nieco póêniej – tak˝e w urzàdzenia
dla przygotowalni, zarówno tradycyjnej, jak
i cyfrowej. Jeszcze dwa lata temu w wywiadzie
dla Poligrafiki Jolanta Kurowiak mówi∏a:
(…) przyj´liÊmy, ˝e zakres tematyczny naszych
dzia∏aƒ koƒczy si´ na p∏ycie offsetowej. Bez
maszyn, bez introligatorni, farb i papierów.
W przeciwnym razie okaza∏oby si´, ˝e próbu-
jemy objàç zbyt du˝y segment. WybraliÊmy
drog´ rozwoju bardziej w kierunku elektro-
nicznego prepress i przygotowalni ni˝ druko-
wania i dalszej obróbki. 

Tymczasem min´∏o niespe∏na 30 miesi´cy
i Reprograf do∏àczy∏ do grona dostawców ma-
szyn drukujàcych dla polskiego rynku. A co za
tym idzie, w ofercie firmy znalaz∏y si´ tak˝e
materia∏y uzupe∏niajàce do maszyn oraz chemia
drukarska. W zasadzie mo˝emy zaoferowaç
drukarni „wszystko do druku” poza farbà –
mówi Tadeusz Figurski. A co z obróbkà po dru-
ku? Mamy za sobà kilka instalacji maszyn 

introligatorskich, jednak dziÊ za wczeÊnie jest
mówiç, czy poszerzymy na sta∏e naszà ofert´
w tym zakresie – dodaje Jolanta Kurowiak. –
Na razie chcemy „skonsumowaç” nasz ostatni
zwiàzek, czyli Êwie˝o podpisanà umow´ z fir-
mà Komori. 

Pojawienie si´ maszyn Komori w ofercie fir-
my wià˝e si´ z rozbudowà kadr Reprografu,
tak˝e w cz´Êci serwisowej. Mówi Tadeusz Fi-
gurski: W zwiàzku z umowà z Komori nie wy-
dzieliliÊmy w firmie dzia∏u maszyn drukujà-
cych. Po prostu dzia∏ handlowy powi´kszy∏ si´
o osoby zajmujàce si´ sprzeda˝à Komori. Tak˝e
dzia∏ serwisu wzbogaci∏ si´ o dwóch doÊwiad-
czonych fachowców, specjalizujàcych si´ w in-
stalowaniu i serwisowaniu maszyn drukujà-
cych. Poza szkoleniami w siedzibie Komori 
Europe brali oni udzia∏ w monta˝u maszyn 
Komori w kilku krajach europejskich. Teraz
czeka ich sprawdzian najwa˝niejszy – instala-
cja u pierwszego polskiego klienta. 

Na poczàtek – Rzeszów
Tym klientem jest rzeszowska drukarnia

Geokart. Zak∏ad ten zakupi∏ czterokolorowà
maszyn´ pó∏formatowà Lithrone 428, która –
jak podkreÊla Tadeusz Figurski – zosta∏a spi´ta
w sieci z przygotowalnià firmy, opartà na na-
Êwietlarce do filmów Screena, dostarczonej
przed rokiem przez Reprograf. Maszyna roz-
pocznie prac´ w po∏owie wrzeÊnia – mówi 
T. Figurski. – Mamy nadziej´, ˝e ta instalacja
b´dzie poczàtkiem nowej ery firmy Komori
w Polsce. Chcemy te˝, mimo znajomoÊci marki
na rynku polskim, popularyzowaç wiedz´ na
temat tych maszyn. W zwiàzku z tym w dru-
giej po∏owie paêdzier-
nika w drukarni Geo-
kart odb´dà si´ Dni
Otwarte, na których
chcemy pokazaç mo˝-
liwoÊci maszyny arku-
szowej Komori w po-
∏àczeniu z przygoto-
walnià opartà na roz-
wiàzaniach Screena.
Zale˝y nam na tym
tym bardziej, ˝e
pierwszych kilkana-
Êcie miesi´cy wspó∏-
pracy ze Screenem 
to dla nas bardzo do-
bry okres. I mamy na-
dziej´, ˝e podobnie
b´dzie z Komori. 

Rozmawia∏ 
S∏awomir Soko∏owski


